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Competition with negotiations
Illustration of the tender procedure for the supplier market



Prosessen illustrert: Konkurranse med forhandling

• Skal offentlige enheter kunne forhandle om tilbud, må anskaffelsen følge prosedyren 
«Konkurranse med forhandling»

• Denne prosedyren har flere trinn, med ulike frister:

1. Prekvalifisering av leverandører

2. Tilbudsfrist

3. Forhandlinger

4. Valg av tilbud

• Denne presentasjonen illustrerer hva som skjer i de ulike trinnene, så leverandører 
lettere skal forstå gangen i prosedyren.

THE SAME INFORMATION FOLLOWS IN ENGLISH



Prosedyren forklart

•NMBU publiserer 
anbudsdokumentene, inkl et 
utkast til kravspesifikasjonen 
som skal besvares senere i 
prosessen
Leverandører inviteres til å  
«søke» om å delta i 
konkurransen

Publisering

•Leverandøren skal kun 
dokumentere at de møter 
kvalifikasjonskravene

•Kravspesifikasjonen skal 
ikke besvares på dette 
tidspunktet

Søknadsfrist
•NMBU evaluerer 
søknadene

•Kvalifiserte leverandører 
inviteres til å gi tilbud ved 
å besvare 
kravspesifikasjonen

Invitasjon til å gi 
tilbud

•Kun Inviterte 
leverandører besvarer 
med tekniske og 
kommersielle betingelser 
(kravspesifikasjonen) 
med sitt tilbud

Tilbudsfrist •Tilbud evalueres og 
forhandlinger 
gjennomføres

•Beste tilbud velges basert 
på behov og 
tildelingskriteriene oppgitt

Evaluering og 
tildeling

Søknadsfrist: >30 dager Tilbudsfrist: >25 dager



Spørsmål?

• Har du spørsmål til anskaffelsen, prosedyren eller fristene?

Ta kontakt med oss i god tid før fristen!

Via Spørsmål og Svar i Mercell TendSign finner du mulighet til å kontakte 
saksbehandler direkte; eller du kan sende en epost til innkjop@nmbu.no
Merk henvendelsen med anskaffelsens referanse og navn.

• Har du spørsmål om bruk av Mercell?
Kontakt systemleverandøren for best og raskest support!

mailto:innkjop@nmbu.no


The procedure illustrated: Tender with negotiations

• If public entities want the option to negotiate in their tender processes, they are
obliged to follow a legally defined procedure called «Competition with negotiations»

• The procedure has several stages with different deadlines:

1. Pre-qualification of suppliers

2. Tender submission

3. Negotiations

4. Contract award

• This presentation illustrates what happens in the various stages of the procedure so 
that potential suppliers better can understand it



The procedure outlined

•NMBU publish the tender 
documents, incl a draft 
requirement specification which
is used in a later stage of the
tender

•Suppliers are invited to «apply
to participate» in the tender

Publication of
tender

•The supplier applies to 
participate by documenting
that they meet the supplier
qualification criteria

•The requirement
specification is NOT to  be 
answered at this time

Application 
deadline •NMBU evaluates the

applications
•Qualified suppliers are
invited to submit an offer 
by responding to the
requirement specification
within the deadline

Inviation to 
submit offer

•Only invited suppliers
can submit an offer 
with technical and 
commerical terms 
based on the
published
requirement
speficiation

Offer deadline
•Offers are evaluated, 
negotiations held

•The best offer is 
based on the tender 
award criteria listed
in the tender 
documents

Evaluation and 
contract award

Application deadline from 
publication: >30 dager

Offer deadline from date 
invitation is issued: >25 days



Questions?

• If you have any questins to the tender, the procedure or the deadlines?Har du

Please contact us as soon as possible and before the next deadline

By using the Q&A option in Mercell TendSign you can contact the case handler directly. 
You may send an email to innkjop@nmbu.no. Please include the tender reference and 
name.

• If you have questiosn about how you use the Mercell TendSign system? 
Please contact the Mercell directly for support

mailto:innkjop@nmbu.no
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